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理财规划软件案例示范

前言
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在本课程中，通过对5个不同类型案例的演示，将前面

课程所学的各项知识进行综合运用。

本课程的重点在于讲授如何正确地输入客户信息和解读分

析结果。借助金拐棍理财资讯平台，通过实际操作理财软

件，制作出一份从财务诊断到目标可行性分析的完整理财

规划书，最后进行分组演示和讨论，加强对各项知识的理

解与综合运用能力。

课程大纲
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案例1-新婚夫妻规划

案例练习

案例2-中年企业主规划

案例3-退休夫妻规划

案例4-单亲妈妈规划

案例5-年轻夫妻创业规划

综合理财规划流程
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客户想得到的服务
客户

需求面谈

沟通
我们能提供的服务

资料
提供

个人财务资料-资产负债与现金流量

个人问卷资料-理财目标与风险偏好

软件运用
方案调整

资料
输入

理财相关统计数据库

复利年金各项公式设置

深入商谈
理财

规划书

当前问题及未来改善建议

协助运行及绩效追踪

1. 案例1-新婚夫妻规划
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背景资料

客户信息采集

录入客户基本信息

录入客户财务信息

录入保障信息

风险测试

财务诊断
理财目标设定

可行方案判定

产品配置
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1.1 案例1-新婚夫妻规划背景资料
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案例
成员

规划时点：2021年底。两人本科毕业后都留在北京
工作。二人新婚，目前正在筹备婚礼，希望理财师能
够帮助他们一起规划未来的幸福生活。

 小张，男，30岁，银行职员
 小李，女，28岁，企业白领

财务
状况

资
产
负
债

收
入
支
出

婚前小张名下有活存5万元，某银行债券类理财产品
50万元，股票型基金15万元，混合型基金15万元，
中国国航股票2万股；小李名下“17国债15”1000份，
华夏大盘精选混合基金3万份。两人均没有负债。

过去一年小张税后年薪25万元，小李税后年薪15万
元。年支出各3万元。金融投资收益小张3万元，小
李1万元。
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案例1-理财目标
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购房购车

结婚后希望立即买房，面积60平米左右的小两居，目前市区房屋均价7万元
/平米，郊区均价4万元/平米。另希望全款购买一辆汽车（忽略摇号等因
素），总价15万元以内（可接受值10万）。若资金不足，则可以在郊区买
房降低购房单价，但必须买车代步，每年估计额外的养车费用1.2万元；或
在市区先买一套40平米的一居室，因市区交通便利，可先不考虑买车。

养育子女 5年后要小孩，孩子大学毕业前每年生活费2万元。

子女
高等教育

预计小孩一直在北京念到大学本科，幼儿园以私立全日制，
其他以公立全日制做规划，22岁去美国纽约读硕士2年，希望
就读纽约大学。

退休计划
预计小张60岁退休，小李55岁退休，两人希望维持现有生活
水平，且小张希望退休后每年都能出国旅游，预算每年4万元
（若资金不足可以在国内旅游，预算每年2.4万），持续10年。

预计婚礼费用至少10万元。婚礼费用

案例1-保险和假设
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保险

 小张和小李均有社保，缴费基数分别为20万元和10万元。小张住

房公积金账户余额8万元，社会养老保险个人账户余额3万元，已

缴费6年；小李住房公积金账户余额3万元，社会养老保险个人账

户1万元，已缴费3年。住房公积金的缴费比例为12%，单位1:1配

款。社会医疗保险个人账户各0.5万元，暂不考虑社会医疗保险单

位缴费。

 小张公司为其购买团体定期寿险保额20万元，意外险保额50万元。

 因为小张已有团险，商业保险的保费预算为工作收入的5%，小李

没有团险，商业保险的保费预算为工作收入的10%。

假设
 个人收入增长率：10%
 个人社保养老金增长率：4%
 社平工资增长率：8%
 北京住房公积金贷款上限为120万元
 其他假设运用系统给的信息

注意事项：客户资
产市值会随着产品
价格变动，因而影
响规划结果。

1.2 客户信息采集
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基本
信息

财务
信息

保障
信息

风险
属性

财务
诊断

录入客户个人信
息、联系方式和
家庭成员信息

录入财务信息，影
响财务报表、财务
分析、现金流分析、
可行性分析结果

录入已有保单，计算应有
保额，确定保费预算，选
择投保顺序，影响保险管
理中各险种的加保计划

填写风险测试问卷，
影响基于风险的资
产配置结果

可以查看家庭财
务状况，查看不
合格指标

1.2.1 录入客户基本信息
—步骤1 新建客户
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若对新客户进行规划，可以单击理财规划全流程中“新
建客户”，进入客户信息编辑页面。

若对老客户进行规划，可以单击搜索框的放大镜，直接
进入客户列表页面。

步骤2 录入客户基本信息
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若单击“新建客户”，进入客户信息编辑页面，编辑完成之后
点击“确定”。

单击“横滚轴”，可收缩信息栏

步骤2 录入客户基本信息
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客户个人信息

 姓名、性别和出生日期是必填项
 选择社保所在地：系统在财务信

息中自动获取当地社保缴费比例、
社平工资等。

重要性

联系方式

客户关系管理分类

客户家庭信息

若婚姻状况选择“已婚”，出现配
偶信息栏。
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录入客户家庭成员
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以财务依赖关系来定位，已经独立的子女与不需要赡养
的父母、岳父母，不必放入家庭成员中。如本例计划5年
后生小孩，可输入预定的年龄列入未来的家庭成员中，
输入理财目标时，子女抚养和子女教育都会用到。

步骤3 客户基本信息概览

14

若客户信息有误，单击“ ”，返回客户信息编辑页面，修
改客户信息。

1.2.2 步骤4 录入客户财务信息

15

单击“下一步”，进入财务信息编辑页面。

录入资产负债信息
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以资产录入为例

直接录入财产
金额

单击“ ”，
弹出明细，通
过输入产品首
字母或代码可
以录入具体产
品。

单击弹出
产品明细

录入产品首字母或产品代码自动查找产品

债券、股票、基金录入份数自动计算现值，或录入现值自动计
算份数。

录入社保信息

17

单击资产中社会养老保险个人账户 “ ”弹出明细，
单击“ ”展开全部明细，录入本人、配偶的账户余额、
年缴费基数、已缴费年限，并将社平工资增长率改为8%，
养老金增长率改为4%。住房公积金和医疗保险金比照输
入。缴费基数含年终奖金，最高不得超过社平工资的3倍。

录入商业保险信息

18

在资产保单现金价值点小笔打开，输入投保人，保险公
司，保单名称，现金价值，被保险人，险种，保险金额。
将保费分为储蓄型保费和保障型保费，设定缴费方式和
缴费截止年度。如果有现金返还，打开返还现金流输入。
本案例只有投保团险，由企业付费，因此就个人来说只
有保额没有保费支出。

13 14
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输入收入与支出

19

单击工作收入“ ”弹出明细，单击“ ”展开工作收入全部明细，
录入本人、配偶的工作收入，并将收入增长率修改为10%。

固定用途储蓄

20

在资产中社保公积金账户信息输入的资料会自动算出过
去一年社保养老医疗和住房公积金缴存额。保单现金价
值信息输入的资料会导入储蓄型保费。负债输入资料会
导出还贷本金，如有已经在进行的基金定投或教育储蓄
存款，才需另外输入。

财务信息注意事项（一）

21

资产、负债

若采用分别财产制，要区分夫或妻名下的资产或负债
若为夫妻共同拥有的资产或负债，则放在“共同”

若客户投资标的为公司企业，该项应记录客户所持有的
股权净值

若为独资企业，该项应记录客户的全部资产
合伙企业以总资产×持有份额比率计算

实业
投资

若客户投资标的为公司企业，该项应记录入股金中借来
的金额

若为独资企业，该项应记录客户企业的全部负债
合伙企业以总负债×持有份额比率计算

实业
投资
贷款

信用卡循环信用：客户在宽限期内还款的刷卡额不计算在内

财务信息注意事项（二）
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收入、支出

若无法区分是夫或妻名下的收入、支出，可归为“共同”

工作收入：可支配收入=税前收入-三险一金扣缴-个人所得税

日常支出：该项记录的现金流默认持续至目标退休年龄，退休后
的日常支出为退休目标的金额

子女教育抚养费支出、赡养父母支出：该项记录仅为当前年度开
支，未来支出需另设目标

利息支出：每笔贷款区分本利，该项记录为利息部分加总，系统
默认根据当前负债金额，利率与剩余年数推算过去一年利息合计，
可修改

财务信息注意事项（三）
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固定用途储蓄

住房公积金缴存额：含个人与企业缴存

个人养老金缴存额：个人缴存

医疗保险金缴存额：个人缴存

还贷本金：每笔贷款区分本利，该项记录为本金部分加总，系统
默认根据当前负债金额、利率与剩余年数推算过去一年还贷本金
合计，可修改

储蓄型保费：储蓄型保费=总保费-该年龄自然保费与保单费用，
储蓄型保费可累积到保单现金价值

基金定投：指已经在定期扣款投资的金额

教育储蓄存款：按照约定每年需存款的部分

财务信息注意事项（四）

24

假设（默认，可修改）

社平工资（年）：在社保、住房公积金个人账户明细中录入，默
认数据为客户社保所在地的当年社会平均工资

收入增长率：在工作收入明细中录入，默认数据为客户社保所在
地的历年国民收入增长率的平均值

社平工资增长率：在社保、住房公积金个人账户明细中录入，默
认数据为客户社保所在地的历年社平工资增长率的平均值

养老金增长率：在社保养老金个人账户明细中录入，默认数据为
客户社保所在地的历年国民收入增长率的平均值

以上比率会影响工作收入现金流、社保养老金现金流的分析结果

根据统计局的相关数据，各地社平工资增长率、国民收入增长率

的平均值一般都在7%-10%左右，远高于CPI增幅，考虑到统计局

限性和未来假设保守的原则，建议增长率调整至5%-8%左右

19 20

21 22

23 24
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步骤5 财务信息概览

25

若财务信息有误，单击“ ”，返回财务信息编辑页
面，修改客户财务信息。

点击“资产负债表”和“收支储蓄表”可切换至财务报
表页面。

点击可至财务报表页面

财务报表（一）

26

财务报表（二）

27

财务报表（二）

28

单击“ ”，资产负债表、收
支储蓄表、储蓄运用表相互切换。

单击“ ”，切换统计图和统计表。

单击“ ” ，一级表图与二级表图可以
相互切换。

财务报表注意事项

29

资产负债表

收支储蓄表与储蓄运用表

时间：以当日为基准日

计价：以历史时点数据为计价基准

时间：以当日往前推1年为基准期间

基础：以收付实现制为计算收支期间的基础

财
务
报
表
时
间

与
计
价
基
准

统
计
图
表

 可导出一级分类与二级分类的报表。
 可对本人，配偶与共同的资产负债或收

支作分析。

财务信息概览注意事项

30

既得权益
资产

社保与公积金账户余额+保单现金价值

金融性
资产

定存+债券+股票+基金+理财产品

工作收入 可支配收入+二险一金个人账户缴存额

单位和个人

25 26

27 28

29 30
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1.2.3 步骤6 录入保障信息（一）

31

默认进入本人保障信息页面，单击“配偶”进入配偶保障信息页面。

步骤6 录入保障信息（二）

32

单击“ ”，录入已有保单，或在财务信息中录入保单
现金价值和保费。

选择寿险、意外险需求测算方法，若选择遗属需要法，
勾选考虑因素。

单击弹出，录入保单明细

步骤6 录入保障信息（二）

33

选择客户职业类别，该
类别将影响意外险费率。

根据客户医疗需求，录入
重疾险、医疗险应有保额。

按照工作收入（个人信息
概览中的工作收入）的比
例计算保费预算，或直接
输入保费金额。

调整投保顺序，定期寿险
默认第一，终身寿险默认
第六，其他险种可以根据
客户优先级拖拽排序。

保障信息注意事项（一）

34

客户本人与配偶已有的寿险、意外险、医疗
险、重疾险保单。

已有
保单

 拥有者：保单投保人

 已有保单是按照被保险人是谁来进行归属的

遗
属
需
要
法

考
虑
因
素

 保障程度-到配偶终老或设定保障年数

 刚性目标-紧急预备金、还负债，子女抚养、

子女教育、赡养父母、其他资金需求

 拟留遗产与丧葬费用

保障信息注意事项（二）

35

测算寿险需求时，应考虑“不幸”发生后家庭所需要的

现金需求作为最低保额，最低保额=丧葬费+紧急预备金+

个人负债额+应承担的家庭负债额。

应承担的家庭负债额=家庭总负债额×家庭债务负担比率

 当个人收入与家庭总收入占比＞50%时，家庭债务负担比
率取值为100%（家庭主要收入者承担家庭全部债务）

 当个人收入与家庭收入占比≤50%时，家庭债务负担比率
取值为50%（婚后家庭的共同债务，共同承担）

 当个人收入与家庭收入占比为0时，家庭债务负担比率为0
（没有工作收入，无能力承担家庭债务）

保障信息注意事项（二）续

36

意外险
伤残保险金按残疾比例赔付，通常考虑
意外险保额是寿险保额的两倍

医疗险
（给付型）

该险种保额为客户住院时每日能够通过
保险补贴的金额，默认保额为客户日均
收入的70%

医疗险
（报销型）

选择有无社保医疗或公费医疗，影响
该险种费率

31 32

33 34

35 36
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1.2.4 步骤7 风险测试（一）

37

 经理财师与小张沟通，得知小张在大学读的是金融
系，比较了解投资知识及技巧；大学毕业后用年终
奖买过一些基金和理财产品，大概有五年左右的投
资经验。小张认为做投资是一个长期积累的过程，
眼光要放长远，不能过分追逐短期小利。

 小张对于5%~10%的投资回报率较为满意，再高的
话风险也会相应地增加，因此他会避免投资衍生金
融工具；他最多可以接受10%、最长不超过2年的
亏损，且发生亏损后他大概率会选择卖掉一部分，
剩下的等待价格反弹。

步骤7 风险测试（二）

38

 测试结果影响“资产配置”中基于风险的资产配置比例
 若曾经测试过，则直接显示最近一次测试结果

步骤7 风险测试（三）

39

 根据沟通内容，将小张的情况填入风险属性测试的表中，
系统自动生成测评结果。

1.2.5 步骤8 财务诊断（一）

40

单击“财务能力”图片，查看当前财务能力评估结果及对应
指标各项数据。

表盘指针指向绿色区域，表示指标在合理范围；若指向红色
区域，表示指标在不合理范围。

点击“查看所有”可查看所有财务指标、点击“查看不合格指
标”可查看当前财务能力的不合格指标。

查看所有指标

查看当前财务能力的不
合格指标

步骤8 财务诊断（二）

41

点击“查看所有”之后进入的页面。

可以导出财务能力的全
部指标报告

勾选可查看全部不合格
指标，取消可查看全部
指标

可返回上一步财务诊断

1.3 理财目标设定

42

理财目标

录入客户理财目标包括购房、退休、子
女教育等，影响现金流分析、可行性分
析、敏感度分析结果。

37 38

39 40

41 42
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1.3.1 步骤9 制定理财目标（一）

43

紧急预备金、还款计
划、退休目标自动生
成，可修改但不能删
除。（本案例背景中
家庭没有负债，所以
没有自动生成还款计
划。）

单击图标弹出各个
目标编辑页面 。

单击假设栏，打开假
设明细，所有假设均
有默认值，可修改，
也可恢复默认。

制定理财目标（二）

44

单击“新建目标”弹出下
拉框，选择目标，弹出新
目标编辑页面。

根据目标重要性，按住鼠
标左键拖动，对目标重新
排序。

注意：目标数字越小，表示目标越重要。

理财目标注意事项（一）

45

理想值

可接受值

接受范围

理财目标的上限

理财目标的下限

理想值和可接受值之间是动态调整的范围

“可行性分析-方案调整-动态调整”将在接受范围内调整

例：旅游目标的目标金额理想值为4万，可接受值2.4万。

假设 每个假设只跟本次规
划、本目标有关

理财目标注意事项（二）

46

实现目标
年龄

购房目标、购车目标、自由梦想、旅游目标中涉及实现目
标年龄。它是指本人在什么年龄买房、买车等，该年龄是
本人的年龄。

目标开始
年龄

子女抚养、子女教育、赡养父母中涉及目标开始年龄。它
是指子女或父母在什么年龄开始被抚养、教育或赡养，该
年龄是子女或父母的年龄。

目标金额 是指以当前物价（现值）估计的实现目标每年所需费用。

持续年限 从目标开始到目标结束的年限。

因紧急预备金和还款计划优先级高于其他目标，系统默认排
序靠前。

退休目标注意事项

47

退休年龄

目标退休年龄是客户期望的退休年龄，而假设
中法定退休年龄是指客户根据目前国家社保养
老金的相关规定能领取社保养老金的年龄。

若小张期望55岁提前退休，但是只有到60岁才能
领取社保养老金，则目标退休年龄设为55岁，法
定退休年龄60岁。

48

初期费用
购房目标中的初期费用是指购房初期的税费和装修
费用，需要录入购房面积才能考虑总的装修费。

首付款比例

默认100%，若低于100%，则出现还款计划。
本案例中：
小张家庭购房目标金额为60×7=420（万元）
北京住房公积金的贷款额度上限为120万元
所以首付款比例=(420-120)/420=71.4%。

需要出售
旧房

是指在本目标之前没有被出售的房产，来源包括财
务信息中的房产和已经创建的购房目标。可以实现
购房、换房、多次换房规划。

获取租金收入 若新购房产用于出租，可录入房租现金流。

购房目标注意事项

43 44

45 46

47 48
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49

购房目标注意事项

弹出购房初期费用

弹出还款计划

弹出可出售旧房

弹出录入房租现金流

案例1的购房目标和贷款设定

50

市区购房420万元，公积金贷款120万元，利率3.25%，20年本

利摊还，另考虑装潢和税等期初费用55.2万元。

购车目标中注意事项

51

初期费用
购车目标中的初期费用是指购车初期的各项税费
和保险费用，购车后通常还要考虑养车费用。

首付款比例

默认100%，若低于100%，则出现还款计划。

本案例中小张希望全款购买一辆汽车，所以不用更
改首付款的比例。

需要出售
旧车

是指在本目标之前没有被出售的汽车，来源包括财
务信息中的汽车和已经创建的购车目标。可以实现
购车、换车、多次换车规划。

购车目标中注意事项

52

弹出购车初期费用

弹出可出售汽车

子女教育目标注意事项（一）

53

子女教育目标分阶段创建，最好从低学历向高学历规划；通
过“ ”快速创建下一个阶段子女教育目标。

规划学历 下拉框选择需要规划的学历阶段

目标开始年龄 子女开始接受规划学历的年龄。

持续年限 子女在当前规划学历阶段的就读年数。

例：小张预计小孩18岁在

北京上大学，则规划学历

选择“本科”，目标开始

年龄“18”岁，持续年限

“4”年，表示孩子18岁上

大学，大学读4年。

子女教育目标注意事项（二）

54

学费选择三种方式

自定义：自己录入学费

地区：选择学校所在的省份（直辖市）和教育制度

具体学校：选

择国内211、

985、国外的

名校（世界排

名100以内）

49 50

51 52

53 54
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理财目标展示

55

点击展开可看各理财目标的数值

1.4 可行方案判定

56

• 以内部报酬率或净现值法进
行方案可行性分析。

可行性分析

• 了解各个生涯阶段的现金流
和目标持续时间。

现金流分析

• 观察改变假设参数对目标达
成的影响。

敏感度分析

1.4.1 步骤10 可行性分析

57

根据内部报酬率法和净现值法，对理想目标进行可行性分析，显
示全生涯期末理财准备图和现金流图形、可对方案进行调整，导
出全生涯仿真表。

可行性分析注意事项

58

内部报酬率法

与风险属性对应的投资报酬率（ROI）相
比较，IRR≤ROI，且期末理财准备均为正
数，表示理财目标可行，IRR>ROI，表示
理财目标不可行。

若算出内
部报酬率
（IRR）

以无风险利率计算理财准备，若理财准备
均为正数，表示在保守的投资报酬率假设
下，理财目标可行。以ROI计算理财准备，

若理财准备均为正数，表示在风险属性对
应的投资报酬率假设下，理财目标可行。

若算不出内
部报酬率

净现值法

以ROI计算净现值NPV，NPV≥0，且期末理财准备均为正
数，理财目标可行。

1.4.2 步骤11 现金流分析

59

单击“ ”可查看现金流分析。

通过财务信息，目标信息和各项基本假设，了解客户各生涯
阶段的现金流，分别是全生涯现金流入与全生涯现金流出。

目标持续时间图是以时间轴列出各目标持续时间。

1.4.2 步骤11 现金流分析

60

单击“ ”可查看现金流分析。

通过财务信息，目标信息和各项基本假设，了解客户各生涯
阶段的现金流，分别是全生涯现金流入与全生涯现金流出。

目标持续时间图是以时间轴列出各目标持续时间。

55 56

57 58

59 60
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1.4.3 步骤12 方案调整

61

在方案可行的情况下，如果希望对方案进行优化，例如
降低IRR，提高NPV，增加目标实现的概率也可以通过

单击“ ”进行优化。

在方案不可行的情况下，可通过单击“ ”对方案
进行调整

四种调整方式

调整方式包括四种，其中假设值、理财目标、财务信息
等调整会改变原始数据值。

目标无法达成时的调整顺序

62

首先根据理想值测试目标可行性，不可行时的调整顺序

对于非刚性的理财目标，设定较理想值年限长，较理想值目
标金额低的可接受值，测算可接受值能否达成。还可以在理
想值与可接受值间作调整。动态调整

01

如修改购房是否出售旧房或选择出售旧房标的、修改首付款
比率、修改期初费或贷款条件，或删除某项不重要的理财目
标等。

理财目标调整
02

如果调整方案是开源节流，或变现实业投资，必须更改财务
资料的输入，就要到财务信息去做调整。财务信息调整

03

看调高多少各项收入的增长率才可以达到理财目标，作为开
源目标。假设值调整

04

可以改变各项收支增长率的假设。如果是设定过于保守的投
资报酬率，使得理财目标无法达成，考虑多冒一点风险，提
高风险属性报酬率的可行性。

敏感度分析

05

1.4.3 步骤12 方案调整——动态调整

63

滑动“ ”在理想值和可接受值之间调整各个目标，直至目
标可行，保存调整值。滑块绿色表示可动，滑块灰色表示不可动。

通过滑动滑块，可行性结果时时变动

1.4.4 步骤13 敏感度分析

64

滑动“ ”调整相关假设数据，分析该假设数据对于可
行性分析结果的影响。

如果对方案进行了动态调整，可切换
理想值和调整值进行敏感度测试

敏感度分析注意事项

65

各项假设的上下限默认为历史数据的最高值、最低值。

在上下限范围内调整各项假设的数值，观察其变动对理财目
标可行性的影响。

可
调
整
的
数
据

 费用增长率：生活费，赡养费，学费

 收入增长率：本人，配偶

 居住：房租增长率，房价增长率，房屋折旧率

 贷款：住房公积金年利率，商业房贷年利率

 投资：投资报酬率

1.4.5  步骤14 调整规划方案

66

郊区买房和买车

市区买房不买车

方
案
一

方
案
二

调
整
说
明

 将调整前的规划命名为“初始规划”，然后在案例管理中
复制“初始规划”

 在复制的“初始规划”基础上根据方案一进行调整，并保
留调整结果，规划更名为“郊区买房和买车”

 再次复制“初始规划”，在此基础上根据方案二进行调整
，并保留调整结果，规划更名为“市区买房不买车”

方
案
二

61 62

63 64

65 66
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 复制的初始规划，降低理财目标中的购房目标，从市区的
420万调整至240万元

 首付款比率调至50%（公积金贷款上限120万元）
 其他目标保持不变，无论是内部报酬率法还是净现值法方案

均可行

方案调整1

67

方案1-郊区买房买车

方案调整2

68

方案2-市区买房不买车

 复制初始规划，单击“理财目标”，删除购车目标
 单击“方案调整”中的动态调整；
 将购房目标从420万元调整至280万元，公积金贷到上限，取

消买车目标，无论是内部报酬率法还是净现值法方案均可行。
可先买40平米左右的一居室，生小孩以后再由小换大。

规划列表比较结论

69

初始规划市区买房买车的构想不可行，如要在市区买
房，只能买40平米左右的一居室，公积金贷款到上限

，且不能买车，理财目标可达成，其他理财目标是否
调降到可接受值影响不大；如果在郊区买房，可买60
平米房和15万的车子，其他目标不变。

1.5 产品配置

70

• 根据风险测试结果进行资产配置资产配置

• 根据目标资产配置进行金融产品的
选择

投资产品

• 在保费预算范围内，按照投保顺序，
提出加保建议

保险管理

• 根据投保建议对保险产品进行选择保险产品

1.5.1 步骤15 资产配置
—当前资产配置

71

查看当前资产配置的收益率、标准差及各项资产配比

查看市场假设

72

市场假设用于产生有效前沿和财富预测数据，若修改某
个规划的市场假设数据，仅影响该规划。

67 68

69 70

71 72
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资产配置—选择目标资产配置

73

单击“ ”，进入目标资产配置的选择页面。

系统提供9种默认的投资组合与客户的风险属性相匹配。初
始默认目标投资组合为客户基于风险的投资组合。

当前投资组合：为客户当前持有的投资组合，用“ ”表示。

基于风险的投资组合：指根据客户的风险属性测试得分，基于风险
矩阵，得到的与其风险属性相匹配的投资组合。用“ ”表示。

目标投资组合：为客户基于自己的风险属性和个人状况而选择的，
系统初始默认目标投资组合就是基于风险的投资组合。用“ ”
表示。

资产配置—选择目标资产配置

74

资产配置—资产配置对比

75

单击“ ”，比较当前资产配置与目标资产配置
收益率、标准差，各项资产配比及调整情况。

1.5.2 步骤16 投资产品

76

可根据目标资产配置进行投资产品的选择，软件内的金融产品
数据为某一时点的历史数据。

如果当前资产小于或等于紧急预备金，则可配置资产总额为0，
无法进行投资产品的选择。

建议资产配置
需要达到的收
益率区间

单击可查询产品数据信息

1.5.3 步骤17 保险管理（一）

77

小结页面中可以查看本人、配偶寿险、意外险、重疾险、
医疗险的应有保额，规划前保额保费，规划后保额保费情
况的图形和表格。

保险管理（二）

78

单击“ ”，保险金额图和保险费用图相互切。

单击保费预算数字，弹出保费预算窗口，可以重新确定费用。

73 74

75 76

77 78



14

保险管理（三）

79

单击“ ”
查看本人和配偶的人寿保险、
健康保险、意外伤害险的具体
加保计划。

单击“ ”重新选择寿险需
求测算方法和意外险职业类别
的选择 。

选择寿险缴费期限，定期保险的保障期限与缴费期限一致 。

单击“ ”，重新选
择投保顺序 。

保险管理注意事项

80

应有保额：来源于保障信息的需求测算。

规划前保额保费

来源于已有保单
信息

规划后保额保费

已有保单+各险
种加保计划

保险管理注意事项（续）

81

各险种加保计划

 按照应加保额计算保费，应加保额=应有保额-已有保额，选

择某公司样本产品测算应加保额对应的参考保费；

 在保费预算一定的情况下，按照险种的优先顺序安排投保，

计算加保保额和加保保费。

规划后保额=规划前保额+加保保额

规划后保费=规划前保费+加保保费

加保计划仅以某公司的险种为例，缴费期限默认为该
险种在客户当前年龄下允许的最长缴费期限，缴费期
限与保障期限相同。

1.5.4 步骤18 保险产品

82

选择保险产品使建议保额尽量与规划后保额保持一致。

1.6 问题讨论

83

基于本案例的分析结果，回答以下问题

 小张家庭财务结构是否合理？有哪些指标存在问题？

 小张是否应该加买保险？是否要调整现有投资组合？

 小张的理财目标是否能够实现？若不能实现，应该如

何调整目标？（参考课件第三部分）

 哪些假设数据的变动对于目标可行性影响较大？

1.7  提交规划报告

84

01 报告书封面和封底

02 报告书目录

79 80

81 82

83 84
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步骤19 生成报告书（一）

85

9.选择方式

1.选择规划“市区买房不买车”

3.单击生成新报告

2.选择规划报告管理

4.修改报告书名称

5.修改报告书价格

6.选择报告书模板

7.编辑理财师信息

8.编辑投资产品建议

生成报告书（二）

86

选择调整方案，若客户优先考虑买房，则可选方案二。

单击规划名“市区买房不买车”中的规划报告。

单击“ ”，弹出创
建报告书页面，可以修改报
告书名称和定价，选择个性
化报告书模板，预览报告书
，导出报告书。

若理财师信息不完整影响报
告书质量，可以编辑理财师
信息。

报告书封面和封底

87

报告书中封面、页脚
、声明会用到的理财
师信息包括

理财师姓名

最高学历

服务公司

岗位

专业认证

工作经历

专长

联系方式

报告书目录

88

1. 声明

2. 宏观经济与基本假设

3. 基本状况介绍

4. 家庭财务报表编制与财务诊断

5. 客户的理财目标与风险属性界定

6. 理财目标可行性

7. 现金流分析

8. 敏感度分析

9. 资产配置

10.投资产品

11.保险管理

12.保险产品

13.风险告知与定期审视

14.附录

2.1 案例2  中年企业主背景资料

89

案例
成员

• 金先生，42岁，经营一家小型金属加工有限公司，
股权100%。

• 金太太，40岁，经营一家超市（个体户）。

• 儿子小金，12岁，即将上初中。

• 全家在南京市生活与工作。

财务
状况

资
产
负
债

• 金先生名下有活存5万元，实业投资账面价值100
万元，自用房产价值150万元，股票10万元。

• 金太太名下有活存3万元，实业投资账面价值10
万元，债券基金15万元，股票基金13万元，投资
性房产价值100万元，公积金贷款50万元，还有
10年还清。

2.1 案例2  中年企业主背景资料

90

财务
状况

收
入
支
出

• 金先生公司的实业投资年税后分红24万元，另在公司领
取工资，税后可支配收入13万元，与缴费基数相同。

• 金太太超市的年税后收入106,350元。前一年的税后金
融投资收入1万元，税后房租收入2万元。

• 家庭年支出11万元，其中儿子教育抚养支出1万元。

社
保
和
商
保

• 金先生住房公积金账户余额10万元，社保养老金账户余
额5万元，已缴费10年；医疗保险金账户1万元。

• 金太太未加入社保。

• 金先生投保一份缴费20年终身寿险保额30万元，年缴保
费10,000元，其中保障型保费2,000元，还要交10年，
寿险现金价值8万元。金太太投保一份大病险，保额20
万元，年缴保费2,000元，还要交20年。

• 刚为小金投保教育年金险，年缴保费5,000元，缴费6年
后，上大学的4年每年可领回1万元，目前现金价值
3,000元。

85 86

87 88

89 90
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案例2 保险和理财目标（现值）

91

儿子教育 中学6年每年学费1万元，大学4年每年学费2万元。

退休计划
20年后夫妻同时退休，每年生活费各4万元，公司
交儿子经营，超市预计届时转让价格为20万元。

为了儿子上学打算尽快换购250万的学区房，考虑
同时出售自住房和投资房，办理住房公积金贷款。

换房

案例2-保险和假设

92

假设

公司税后收入增长率 8%

超市税后收入增长率 8%

金先生个人工资增长率 7%

个人社保养老金增长率 7%

社平工资增长率 7%

房价增长率 5%

当地住房公积金贷款上限 每户50万元

第二套房首付款比率 70%

其他按照系统设定值

2.2.1 实业投资的输入界面

93

实业投资的定义为未上市的公司、独资企业或合伙企业。

客户的投资标的 资产栏中的实业投资记录

公司企业 账面价值

独资企业 该企业的资产

合伙企业 该企业资产×合伙份额

2.2.1 实业投资的输入界面

94

• 实业投资收益是指税后收益，开始年度都是当年度，收益增长率假设8%，
金先生退休时公司交给儿子，不用计算出售价值。

• 金太太退休时超市届时转让价值20万需输入，出售类型都是退休。
• 个体户收入可选择在实业投资录入也可在工作收入个体户录入，但不能

重复录入。

本例中金先生企业账面值100万，金太太独资企业没负债计入资产10万。

2.2.2 录入保障信息

95

终身寿险保费1万元中按保障性保费2,000元
与储蓄型保费8,000元分别输入，还要交费
10年到2032年。大病险属保障性保险，缴
到2042年。子女教育年金第一年现金价值
为3,000元，以后各期简化考虑，储蓄型保
费为5,000元，保额是届时每年领回的年金
，缴费6年截止年度2028年，点击返还现金
流，开始年度2029，持续4年，第一次返还
为 0时点， CF0=10,000， CF1=10,000，
N1=3，如右图。

2.2.3 换房理财目标方案 1
出售自住房和投资房、公积金贷款

96

新房250万，自住房150万，
投资房100万-贷款50万=净
值50万，250-150-50=50万
。贷款比率=50/250=20%。
住房公积金贷款上限50万可
贷到上限满足需求。

91 92

93 94

95 96
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2.2.3 换房理财目标方案 2
出售自住房，全部用商业贷款

97

自住房净值150万，二套房
首付70%，共需175万，25
万首付缺口需变现其他金融
资产来筹集。因为投资房的
公积金贷款未还，只能全用
商业贷款，需要贷款75万。

2.3.1 方案分析

98

方案 优点 缺点
以ROI计算
的NPV

出售自住房
和投资房

只需要办理利率
低的公积金贷款

房租收入减少无
法获得投资房价
的差价利益

1034.03万元

出售自住房 可期待投资房涨
价收益

需要用到利率高
的商业贷款

979.29万元

两个方案都可以达到所有的理财目标。比较两个方案，NPV差距有限，
如果金先生预估房价上涨率会超过5%，可以选择只出售自住房，如果认
为未来房价上涨率很难超过5%，应同时出售投资房。

结
论

2.3.2 目标可行性分析

99

在目前的假设下，目标都可以达成，可用敏感度分
析检验成长率假设，另可增加目标或调高目标水平，
如提前退休、儿子留学、国外旅游或提高退休后的
生活水平。

2.3.3 敏感度分析

100

当所有的收入增长率都

降为0%，所有的支出

增长率都上升到6%时，

内部报酬率-0.39%，仍

然低于ROI，表示在极

端不利的情况假设下，

目标依然可行。

2.4.1 提高或增加理财目标

101

1 退休前生活费用现值提高到每年12万元。

2 儿子到美国留学2年取得MBA学位，年学费现值30万人民币。

3 从第2年开始国外旅游30年，每年费用现值3万人民币。

4 退休计划提早2年，退休后生活费由每人4万元提高到5万元。

5
加入2年后购车计划，预算现值20万元，不贷款。养车每年2万

元。

6

将原来的规划定义为原目标方案，在规划列表中复制该规划，改名为

增加目标方案，再去更新该规划的理财目标，探寻目标可行性。

10年后换购现值720万元房产，预计届时最多申请的商业贷款
额度为房价的30%，10年内还清。

提高目标后可行性分析

102

提高目标后方案仍然可行。如果不提高目标，在原规划无风险利
率下可能留下高额遗产，需要提早做财富传承规划。

97 98

99 100

101 102
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2.4.2 保险规划注意事项

103

在保障信息输入时，保费预算按比率是以工作收入比率为基

准，没有计算实业投资收入，相较偏低，因此可改为按金额

计算，如金先生改为3万元，金太太改为1万元。以遗属需要

法计算，金先生原有的寿险保额已经足够。应加保的保额为

大病险30万元，其他预算投保医疗险与意外险。

2.4.3 投资规划的个别调整

104

资产配置时还是要考虑到家庭紧急预备金。金先生家

庭是做生意的，预备金的需求比一般工薪家庭高，因

此目前的货币类资产不需要调整，以债券50%股票

50%的比例来重新分配风险资产即可。

3.1.1 案例3 退休夫妻背景资料

105

• 李兵60岁，李太太55岁，规划时点为2021年12月2日，两人在今天
同时退休。本来居住的乡村因为最近10年来郑州市建设的扩大发展，

变为城中村。不久前该村被列入城市改造计划，开始拆迁工程。李
兵原来的房子即将被拆除，按市价补偿得到200万元的补偿金。

• 李兵夫妻过去1年的税后可支配收入分别为5万元与4万元，过去1
年的存款利息收入2万元，两人的年生活费现值各需要3万元。

• 除了刚领到的拆迁款暂时放活期存款以外，还有定存50万元，退休
后可以领取住房公积金账户分别为5万元和4万元，没有投资股票或
基金的经验，属于消极型投资者。

• 李兵夫妻有一儿一女，女儿30岁，刚离婚在外地工作，收入不高，
打算把一个5岁的儿子托给退休后的李兵夫妻照顾。儿子28岁，准
备一年内结婚。

3.1.2 案例3 理财目标（现值）

106

抚养外孙
女儿只能每年给保姆费1万元，预计每年外孙
要开销生活费2万元，学费以当地公立全日制
的平均标准计算，到大学毕业为止。

协助儿子
购买婚房

一年后要拿出50万元当儿子购买新房的首付

款。贷款由儿子自己负担。

拆迁在即，尽快买一套市价200万元的房子居
住，不贷款。

购房规划

退休生活
费规划 夫妻年生活费现值各3万元。

3.1.3 案例3 假设条件

107

假设

3.2.1 收入栏输入

108

规划时点为2021年12月底退休时，收支储蓄表为过去

1年资料，必须填写退休前收入。开始年度为2021年，
结束年度也输入2021年，养老金收入=退休前1年收入
×收入替代率，夫为20,000元，妻为14,000元，开始
年度输入2022年，结束年度为终老，可忽略当年合计
的数字。收入增长率假设都是6%。

103 104

105 106

107 108
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3.2.2 资产栏输入

109

原房产即将拆除，已拿到200万的补偿金，新房尚未购
买，因此资产中房产为0，转为200万的活存准备购房。
住房公积金夫5万妻4万可领出购房用，已知可领取的养
老金金额，养老金账户可忽略。

3.2.3 风险属性测试-消极型

110

3.3.1 目标可行性和情景分析

111

在理想值下目标不可行，此时必须按照李先生夫

妻的价值观做目标取舍，是以夫妻自身的需求优

先，还是以照顾外孙和儿子购房的目标优先，如

果要满足子女的要求就必须牺牲自己的居住和生

活水平，可以进入动态模拟出不同的调整方案来

供李先生夫妇选择。

3.3.2 生涯仿真表的养老金收入

112

对于还没有退休的人而言，养老金收

入在生涯仿真表会另列表示。

对已经退休者而言，在工作收入栏输

入养老金收入，生涯仿真表中也会显

示在夫妻的工作收入栏内，不会列出

养老金收入。但与养老金收入一样，

持续年限会到预计终老年龄为止。虽

然是2021年12月2日退休，但若是在

2022年1月1日才把资料输入的话，生

涯仿真表2022年的数字代表2021年
12月3日到2022年12月2日，养老金

收入也会增加6%。

3.4.1 夫妇优先的调整方案

113

不抚养外孙，也不负担其教育费，不为儿子负担购房首付。

此时可以提高退休后生活费目标8%到夫妻每年各32,400元的

现值，内部报酬率2.32%低于风险属性报酬率4.28%，理财

准备都是正数。可以达成理财目标。

3.4.2 子女优先的调整方案

114

抚养外孙，负担其教育费，为儿子负担购房首付50万，把

夫妻自己的购房目标降15%到170万，才可以达到调整后

的理财目标。

109 110

111 112

113 114
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3.4.3 投资和保险规划

115

购房200万，目前活存200万，住房公积金9万可领出购

房用，剩下可投资金额为活存9万定存50万，保留6个月

的生活费3万元当紧急预备金，剩下的56万以债券平均收

益率3.71%，股票收益率9.46%计算，80%投资债券型基

金，20%投资股票基金就可以达到调整后理财目标。

投资
规划

退休后的李先生夫妇目前没有任何商业保险，只有社保

医疗，两人退休后没有工作收入，加上资金不宽裕，可

在退休后加买保险的资金不多，可酌情购买意外险。

保险
规划

4.1 案例4 单亲妈妈背景资料

116

案例
成员

• 住在上海市的曾女士38岁，3年前离婚，离婚协议中房
子归前夫。

• 目前10岁的女儿归曾女士抚养。

• 曾女士的父亲1年前过世。

• 58岁的曾母没有收入来源，需要曾女士赡养。

财务
状况 收

入
支
出

• 曾女士在上海市担任某出版社的总编辑，税后收
入为每年15万。退休后为某杂志社撰写专栏，税
后稿酬收入固定在每年1万元，可持续到70岁止。

• 曾女士的年生活费支出4万元，女儿1万元，另有
房租支出5万元，女儿学费支出1万元，赡养母亲
支出2万元。

• 过去一年的信托和定存收益合计16万元。

4.1 案例4 单亲妈妈背景资料

117

财务
状况

资
产
负
债

• 离婚时运用前夫给的100万元补偿金投资某3年期信托产
品，年化收益率12%，日前到期140万元刚转入活存。

• 曾父留下50平米的房改房目前价值100万元。

• 曾母名下的定存30万可归曾女士统筹运用。

• 住房公积金账户余额10万元，养老金账户余额为15万元，
已缴费年限为12年，医疗保险金账户2万元，缴费基数
为15万元。

保
险

• 刚趸缴终身寿险保费9万元，保额20万元，现金价值8万
元。

• 同时期缴重大疾病保险，保费2,000元，保额20万元，
缴费20年。

案例4 保险和理财目标（现值）

118

抚养子女 除了教育费以外，每年支出1万元，到25岁为止。

子女教育
小学中学按上海市私立寄宿制规划。大学4年和研究生3年按
上海复旦大学规划。

打算尽快购买一处期房，两年后交房，总价300万元。可以出
售房改房，把母亲接过来住。

购房

赡养母亲 每年2万元，持续30年。

55岁退休，年生活费5万元。退休

旅游 70岁以前每年国外旅游一次，预算2万元。

假设条件

119

假设

• 上海市一人申请住房公积金贷款的，最高贷款额
为50万元。购房首付款最低40%。

• 薪资收入增长率7%。

• 社平工资增长率7%。

• 养老金增长率5%。

• 其他按照系统的设定。

4.2.1 收入栏输入

120

曾女
士的
工作
收入
分为
两个
部分

是退休前的工资薪金收入，税后是15万，
开始年度是2022年，收入结束类型为退休

是退休后撰写专栏的稿酬收入，税后是1万，

开始年度是55岁退休时，即2039年，收入

结束年度为曾女士70岁时，即2054年，因

为是该收入固定不变，所以收入增长率为0。

第一
部分

第二
部分

115 116

117 118
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4.2.2 支出栏输入

121

• 本人年生活支出4万元，如

果有分类记账者可按支出项

目分类输入，未记账者可不

细分填入食品支出即可。

• 但房租支出需要另外输入。

本例买期房2年后交房，目

前的年房租支出5万元，还

要持续交到2023年，按设

定的房租增长率增长。

• 教育抚养支出与赡养父母支

出为过去一年的实际开销，

和未来的目标不一定一致。

4.2.3 社保和公积金输入

122

4.2.4 已有保单输入和保费预算

123

过去一年趸交终身寿险保费9万元，保额20万元，现金价值8万元。趸交保费

即一次性把保费缴清，有费率上的优惠。其中1万元作为保险公司费用和纯保

费，8万元作为储蓄型保费累积现金价值，由于刚交完，现金价值也是8万元。

本例为单亲家庭，终身寿险受益人是女儿，届时的保险金可视为遗产，不用

输入现金流。

4.3.1 目标可行性分析

124

利用无风险报酬率计算的每一期理财准备都为正数，表示所有的理财目标可
以顺利达成。可以适度提高退休后生活费或旅游目标。

4.3.2 房贷方案分析

125

两方案的内部报酬率都无法算出，以ROI=6.56%来计算净现值时只用商业贷
款的方案利差较大，因而净现值较高。应该选择只用商业贷款来完成换房规
划。

方案 优点 缺点
无风险利率
时现金缺口

净现值

1）只用公积金贷
款50万20年还清

只需要办理利率
低的公积金贷款

没有多余的现金
流用来投资

无缺口 184万元

2）60%贷款180
万20年还清

可有多余的现金
流用来投资

需要用到利率高
的商业贷款

无缺口 189万元

4.3.3 两方案的投资规划比较

126

所有的现金都要拿来当首
付款，没有余钱可供投资，
资产累计速度较慢，无法
继续投资高门槛高收益的
信托产品。如果判断最近3
年没有好的投资机会，可
以采取此方案。

前3年都还有100万元以
上的理财准备可投资高
门槛高收益的信托产品，
如果判断最近3年有好的
投资机会，可以采取此
方案。

方案1只用公积金贷款 方案2尽量多用贷款

121 122

123 124

125 126
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4.3.4 两方案的保险规划比较

127

本案例以现金需求法计算

最低保额=负债+紧急预备金+最终费用

紧急预备金为3个月遗属支出开销10,000元，最终费用以
30,000元计算，未贷款应有寿险保额40,000元，贷款后方
案2比方案1的应有保额高出130万元。

5.1 案例5  年轻夫妻的创业规划

128

案例
成员

• 方正先生30岁，在重庆市一家大型超市担任店长。

• 方太太26岁，任职于当地一家私营企业，担任会计工
作。

• 两人新婚不久，目前还住在方先生父母家。

财务
状况

收
入
支
出

• 方正先生过去1年税后收入12万元。

• 方太太过去1年税后收入6万元。

• 过去1年的金融投资收益1万元。

• 过去1年家庭生活开销6万元。

5.1 案例5  年轻夫妻的创业规划

129

财务
状况

资
产
负
债

保
险 • 夫妻两人都没有投保商业保险。

• 资产方面目前有股票基金市值20万元，债券型基
金市值20万元，活期存款5万元。

• 夫妻两人都有三险一金，缴费基数分别为12万元
和6万元，目前方先生养老金账户4万元，住房公
积金账户有12万元，已缴费8年。

• 方太太养老金账户有2万元，住房公积金账户有6
万元，已缴费4年。

案例5 保险和理财目标（现值）

130

子女
养育准备

打算2年后生育一个小孩，大学前每年学费及生活
费现值为2万元，大学学费生活费现值为4万元。

方先生打算创业，设立一家超市。方太太也打算辞
去工作，帮助方先生经营管理超市。需投入资金50
万元，预计设立第1年将有25万元的税后收入。在
退休时准备将超市出售，届时的出售终值为50万元。

筹资创
业规划

购房规划
预计4年后购买100万元的自住房产，装修费用预计
为房价的10%。

退休规划
方先生预计30年后60岁时与方太太一同退休。退休
后年生活费现值夫妻各3万元。

案例5 假设条件

131

假设

• 超市成立后的税后收入增长率为7%。

• 当地住房公积金贷款上限为60万元，购房时只办

理住房公积金贷款（假设届时方先生家庭符合住房

公积金贷款条件），利率3.25%，贷款期限20年。

• 创业贷款年利率6%，最多可贷款50%，贷款期限

5年，按月本利平均摊还。

• 可接受的最大本金损失为10%，属于稳健型投资者。

• 其他假设采用软件系统给予的假设数据。

5.2 收入栏输入

132

由于方先生和方太太都会尽快辞去工作来进行创业，因此工资薪金收
入都假设在一年后结束。

127 128

129 130
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5.3 公积金与社保养老金输入

133

5.3 理财目标输入

134

5.3 理财目标输入

135

5.4 目标可行性分析

136

以无风险利率投资就可以让往后的理财准备都成为正数，表
示所有的理财目标可以顺利达成。可以适度提高理想房产价
值或退休后生活费。

5.5 保险规划与投资规划

137

按照遗属需要法，目前方先生和方太太均需要投约50万
元保额的寿险，但是二人目前均无任何商业保险保障，
建议夫妻加买定期寿险各50万元与意外险各100万元。

目前的投资组合，收益虽然较高，但是风险也较大，基
于方先生和方太太均辞去工作，贷款进行创业，并有子
女抚养及购房需求，建议减少股票投资，增加债券及基
金投资，降低投资风险。

有子女后根据抚养费与教育费现值，购房后根据新增房
贷额加保定期寿险保额。

6.1 案例练习

138

案例
成员

• 张鑫先生，30岁，在成都市某软件公司担任技术部经理。

• 妻子李媛，29岁，担任某公司主办会计。

• 女儿张丽3岁，正准备上幼儿园。

财务
状况

收
入
支
出

• 张鑫先生，年税后收入35万元。

• 妻子李媛，年税后收入9万元。

• 过去一年金融投资收益2万元。

• 家庭日常支出12万元（已含养车支出），其中先生
妻子各4.5万元，小孩3万元。

133 134
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6.1 案例练习

139

财务
状况

资
产
负
债

保
险

• 张鑫单位为其购买的团体意外险，保额50万元。
张鑫给自己投保了一份定期寿险，保额60万元，
保险期限20年，已缴费4年，每年保费1,550元。

• 妻子无商业保险。

• 家庭有活期存款8万元，定期存款15万元，股票市
值50万元。

• 家中自有住房一套，目前价值150万元，房屋贷款
余额60万元，商业贷款剩余期限15年，货款利率
4.9%。

• 家有自用车一辆，目前市值15万元。
• 夫妻都有社会保险，缴费年限分别为4年和6年，

社保年缴费基数分别为15万元和8万元，两人的社
保个人账户养老金余额分别为6万元和3.2万元，个
人医疗保险账户余额分别为1万元和0.2万元，公积
金账户余额提取用于偿还房贷，目前账户为零。

理财目标（现值）

140

子女
教育规划

每个小孩教育金从幼儿园至硕士为止，其中幼儿园至小学，
学费现值3万元，初中至高中，学费现值4万元，本科选

择全国公立寄宿制。硕士选择国外硕士教育，期限两年，
年学费现值35万元。

计划1年后生二胎，抚养年限老大21年，老二24年，年抚
养费现值3万元。妻子在生二胎后辞职三年，待老二上幼
儿园时再重新择业，届时的年收入9万元。

二胎
计划

张先生
创业决策

张先生计划在1年后创业，与其做软件市场营销的朋友组
建软件技术类有限责任公司，各出资50万元，张先生35
年后退休时转让该企业，张先生出资部分转让价预估终值
为150万元。创业后第一年税后收入25万元。

理财目标（现值）

141

旅游目标 从现在起每年的旅游预算现值3万元，持续40年。

1年后全款换购现值25万元的车子，旧车残值
率40%。

退休目标
张先生夫妻分别在65岁和60岁时退休，退休后
生活开销现值各6万元。

换房目标 张先生40岁时换房（四居室），购房支出理想
值300万元，可接受值250万元，出售旧房。

换车目标

基本假设

142

假设

• 张先生在目前受雇公司的薪资增长率10%，张先

生创业的收入增长率15%，妻子薪资增长率7%。

社平工资和养老金增长率7%，学费与生活费增

长率都是3%。

• 购房首付40%，贷款期限20年。成都市公积金贷

款上限为70万元，利率为 3.25%；商业贷款利率

4.9%。

• 张先生投资时可忍受的本金损失为12%，属于积

极型投资者。

• 其他指标假设参照软件的数据。

6.2 练习要求

143

将案例提供的信息输入到软件中，若发现问题，可调整
方案，得出理财规划报告。

对于软件中无法显示的理财方案，应提出补充说明。

提示：若系统默认假设不符合预期，可修改。

AFP案例制作评分方式

144

个人评分

• 每个学员需要完成的案例作业，根据录入项目是否正确做评分

，超过85%的正确率算通过。做案例的过程中可随时点击案例

查找错误及时更正。每个案例都有两个方案且两个方案都必须

通过。

• 网络学员：使用金拐棍软件制作完成两个方案后，还需要完成

主观题回答，主观题通过后，案例即为通过。

• 面授学员：使用金拐棍软件制作完成两个方案后，还需要完成

分组案例报告。
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知识产权声明

本教学资源全部知识产权（含已登记软件著
作权）归属本机构，受中国法律保护，有专业法
律团队维权；未经授权，不得以任何目的（包括
但不限于学习、研究等非商业用途）修改、使用、
复制、传播；侵权者将可能面临严重法律后果。
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